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TAVOITTEEMME ON HYVÄN LOPULLINEN VOITTO –
HYVÄN PUOLESTA KANNATTAA AINA TAISTELLA

SUUNNANNÄYTTÄJÄ
• Määritetään toimialan 

suunta ja toimitaan 
pohjoisen karuihin oloihin 
suunniteltujen vaatteiden 
ja varusteiden 
auktoriteettina

• Varustelekasta otetaan 
mallia kansainvälisesti

• Uskalletaan ottaa riskejä

KANSAINVÄLISESTI TUNNETTU
• Varusteleka-brändi 

tunnetaan 
kansainvälisesti 

• Luodaan vaurautta 
Suomeen: Myydään 
ulkomaille enemmän kuin 
mitä me sieltä tuodaan

hyvä JA kannattava firma 
• Varmistetaan, että firma 

on vakaalla pohjalla –
vahva kassa ja 10 % 
käyttökatetavoite

• Kehitytään työntekijöinä, 
ollaan ylpeitä 
saavutuksistamme ja 
meillä on töissä hauskaa

• Nollataan Varustelekan 
ympäristövaikutukset



ARVOT JA PERUSTAISTELUMENETELMÄT

Tartu rohkeasti toimeen
• Ole rohkea ja tee aloite

• Auta asiakasta, työkaveria tai 
yhteistyökumppania 
onnistumaan

Tee niin, että voit olla ylpeä
• Pyri ylittämään asiakkaiden, 

työkavereiden ja 
yhteistyökumppanien 
odotukset

• Tee asiat niin hyvin, että palat 
halusta kertoa saavutuksistasi

Ole aito ja jaa tietoa
• Kerro avoimesti niin hyvistä 

kuin huonoistakin 
kokemuksista

• Näytä esimerkkiä asiakkaille, 
työkavereille ja 
yhteistyökumppaneille

olet vastuussa!
Meillä kaikilla on 100 % vastuu toimia arvojemme mukaisesti, pitää huolta itsestä, omasta 

asenteesta sekä käyttäytymisestä



tehtävämme on auttaa hyvä voittoon

auta asiakasta 
onnistumaan

varusta hyvikset 
mahdollisimman 
hyvällä gearilla

operoi avoimesti ja 
kestävällä tavalla

pidä hauskaa töissä



MYYNNIN KOHTEET

HIGH VALUE TARGET

commercial Target

MIL / LEO

muu populaatio kaupallisten ponnistelujen ulkopuolella

48 million 8 million

hVT- ja kaupallisten targettien määrät eri markkinoilla

High Value 
Target

Commercial
Target

Aktiivinen henkilö, joka käyttää merkittävän osan ajastaan ja 

resursseistaan sotilaallisiin toimintoihin joko työn tai harrastusten kautta. 

Tämä henkilö etsii aina suorituskykyisintä vaatetusta ja gearia.

Tähän ryhmään kuuluvat ammattilaiset, kovaa harjoittelevat reserviläiset ja 

preppaavat siviilit – nämä vaativat ammattilaiset ja käytännön osaajat ovat 

ne, joille suunnittelemme tuotteemme ja kokoamme valikoimamme.

Henkilö, joka on kiinnostunut HVT-henkisestä sisällöstä. Hän haluaa tuntea 
kuuluvansa tähän yhteisöön, vaikka ei itse kävisikään usein radalla tai 
osallistuisi reserviläistoimintaan tai vastaavaan. Hän arvostaa ja himoitsee 
laadukkaita varusteita, jotka HVT-ryhmä on testannut ja hyväksi havainnut.

Commercial Targetiin kuuluvat kohdataan päräyttävällä sisällöllä ja HVT:lle
suunniteltu valikoima ja tuotteet ylittävät kohderyhmän odotukset.



VARUSTELEKA-Brändi

olemme kapinallisia ja 
varustamme hyvikset

pohjolassa taotulla gearilla

Pidä hauskaA Pysy Kapinallisena

Ole luotettavaOle AITO



Varustelekan tuotteet ja valikoima

▪ suunniteltu High-Value Targetille

▪ Varusteleka-brändin tuotteet ovat ykkösprio

▪ laatu, toimivuus ja yksinkertaisuus

▪ kuratoitu ja testattu valikoima, johon voi luottaa

▪ Less is more: ei aukkoja tai päällekkäisyyksiä valikoimassa

Varusteleka-
brändin
tuotteet

Varusteleka
vaatetusjärjestelmä

ylijäämä

tavaran-
toimittajien 

tuotteet



kasvukäppyrä vuodelle 2025

myynti tuhansia eur, myynnin kasvu per lähde 

kv-kasvu

markkinointi

tuotteet

2024 FI&B2G
Improved
Marketing

US
Improved
Marketing

US
Amazon

FBA

DE
Localization

2025FI
Economic
Recovery

Government
(B2G)
Sales

Improved
availability

Improved
assortment and
new products

19.002
278

738
185

261

898
388

537
213 22.500

+3.498
(+18,4%)



taloudelliset tavoitteet kaudelle 2025-2027

myynti per kanava
Myynti tuhansia EUR, myynnin osuus %

Liiketulos [EBIT]
Liiketulos tuhansia EUR, Liiketulos-%

Varusteleka (fi)

sTORE

Varusteleka (com)

B2G

CAGR 24-27

0%

2024

4%

2025

8%

2026

10%

2027

1.000

2.040

2.850

421
(2%)

7.908
(42%)

4.234
(22%)

6.440
(34%)

2024

1.000
(4%)

9.800
(44%)

4.500
(20%)

7.200
(32%)

2025

2.000
(8%)

12.300
(46%)

4.600
(17%)

7.600
(29%)

2026

3.000
(10%)

14.200
(47%)

4.700
(16%)

8.100
(27%)

2027

+92,5%

+21,5%

+3,5%

+7,9%

19.002

22.500

26.500

30.000+16,4%
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